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9 - 10 lunie 2016 Bucuresti

Tehnici de Vanzari si Persuasiune

Acest curs se adreseaza celor care vor sa
evolueze, sa devina experti in comunicare gi
persuasiune. Vei invata cum poti imbunatati
percepiile oamenilor, cum poti modela
atitudinea lor. Vei invata cum poti atinge un
obiectiv mai repede decét oricine.

Inveti s& obtii ceea ce vrei. Vei invata s& fii
mereu castigator in comunicare, in persuasiune,
in vanzare, in relatji.

La finalul cursului vei putea sa folosesti
persuasiv elemente de comunicare para-verbala
si non-verbala.

Cursul Tehnici de Vanzari si Dezvoltare a Afacerii iti ofera intr-o maniera organizata tehnici si tactici
pentru a creste afacerea ta, atat ca numar clienti, rata conversie, incasari, cota de piata si profit.

Cursul acopera urmatoarele teme:

Pasii comunicarii persuasive
intrebarile in comunicare, rolul lor si
ascultarea activa. Tipuri de intrebari
Tehnicile CAB, AIDA si MADI
Non-verbal si para-limbaj. Tehnica
Dinamicii Stea.

o Tehnici de relationare profesionala.

Tehnica ,Small talk” si ,Smart smile” (de
deschidere).

Trainer: Eduard Leoveanu

Experienta in vanzari 15 ani, experienta in
management si afaceri 7 ani. A lucrat cu peste
2.500 de oameni de vanzari si marketing, peste
100 de companii, peste 300 de manageri. A
coordonat peste 200 proiecte de cercetare de
piata, consultanta de marketing, dezvoltare
afaceri si investitii.

Pret/participant curs: 897 lei

Participarea la curs include suportul de curs,
pauzele de masa si pauzele de ceai/cafea.

o Tehnica intrebarilor de orientare
(conducatoare)

o Tehnica "Motivatie negativa" — "Motivatie
pozitiva". Tratarea anticipata a obiecfiilor.
Exemplul propriei persoane. Exemplul tertei
persoane. Metode de tratare eficace a
obiecitiilor.

o Tehnici de inchidere a vanzarii. Optiunea de
data. Avantaje si dezavantaje.

Loc de desfasurare: Education Point, Piata
Amzei, str. Mendeleev 7-15

Mai multe informatii gasiti pe www.accedio.ro

Persoana de contact: Stefan Badescu
tel: 0758 888 542

Pentru a va inscrie, completati formularul anexat
si transmiteti-1 prin fax la 0318 105 467 sau prin e-

mail la stefan.badescu@accedio.ro

Testimoniale ale cursantilor gasiti aici.

Imagini de la cursuri aici.

Va puteti completa competentele profesionale urmand si alte cursuri din portofoliul nostru:
Management de Proiect, Microsoft Project, Train of Trainers, Manager Resurse Umane,
Managementul Stocurilor, Comunicarea in Organizatii.
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Formular de inscriere Cod F-10 REV. 0
Tehnici de Vanzari si Persuasiune
9 - 10 lunie 2016 — Bucuresti

Denumire Organizatie

Obiectul de activitate:

Cod fiscal/Reg Com

Banca, cont:

Adresa:

Telefon:

Fax:

Lista cu participanti la curs:

Nume si Prenume Functia Telefon E-mail

Va rugam sa completati citef toate datele cerute mai sus. Emcer Consult srl este operator de date
cu caracter personal, inregistrat la ANSPDCP cu nr. 22859.

Anularea unei Tnscrieri se face in scris, cel mai tarziu cu 5 zile lucratoare inainte de data de
incepere a cursului la care v-ati inscris. In caz contrar contravaloarea facturii va trebui platita.
Contravaloarea seminarului trebuie achitata pana in ziua inceperii cursului; dupa aceasta data se
calculeaza penalitati de 0,2% pe zi.

Acest formular semnat si stampilat atesta faptul ca sunteti de acord cu conditile de mai sus. SC
Emcer Consult SRL isi asuma obligatia de a organiza seminarul in conditiile prevazute in invitatie
si conform programului mentionat. Toate litigiile aparute se vor judeca la Tribunalul Bucuresti.

Plata se va face pe baza de factura, in contul SC Emcer Consult SRL:
* Banca Transilvania cont RO84BTRL04301202C42491XX
* Trezoreria sectorului 6 Bucuresti, cont RO58 TREZ 7065 069X XX00 4569

Dupa completarea formularului de inscriere va rugam sa il transmiteti la persoana de contact:

Stefan Badescu, tel: 0758 888 542  fax: 0318 105 467 stefan.badescu@accedio.ro
Nume si prenume: Va rugam semnati si stampilati Tn dreptul cursului la care veti participa
Tehnici de Management de Expert Accesare Comunicarea Formator Expert
Vanzari si Proiect Fonduri in Organizatii Achizitii
Persuasiune Structurale si de Publice
................................. Coeziune
Europene
Data
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